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Ripley se despide de Colombia:
la competencia local y la divisa,
principales motivos de su
marcha
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El gigante chileno Ripley, socio en Latinoamérica de grupos internacionales como
El Cortelnglésy Bestseller, abandona Colombia, una de las mecas de la moda en la
regi6on. La marcha del grupo, controlado por la familia Calder 6n, confirma la
complejidad del mercado colombiano, marcado por la devaluacion del peso y por la
existencia de potentes grupos locales de moda que representan una severa

competencia para las compaiiias internacionales que ponen su primer pie en el pais
cafetero.

Ripley trajo sus tiendas departamentales a Colombia hace menos de tres afios. En
todo este tiempo, el grupo ha invertido mas de 260 millones de ddlares, con aperturas
en varias ciudades del pais. Una inyeccion faradnica que, sin embargo, fue tomada
“sin comprender el mercado local”, segtin apunta Carlos Eduar do Boter o, presidente
de Inexmoda. “A su llegada, mezclaron su presencia en Bogotd y Medellin con la

entrada en ciudades intermedias como Bucaramanga, Neiva y Villavicencio”, agrega
el directivo.

El desarrollo de Ripley en Colombia se vio dificultado por otros motivos. Botero
apunta a la devaluacién de la divisa como uno de los principales obst4culos que se ha
encontrado la compaiiia en Colombia. “En el tltimo afio, los productos importados se

han encarecido un 50% en el pais”, explica. Este inconveniente se agrava en un
mercado como el colombiano, que cuenta con compaiias locales potentes como Gef y
Punto Blanco, que producen sus articulos en el pais.

El repliegue de Ripley en Colombia, que se efectuara en los proximos noventa dias, no
repercutird en la expansion del grupo en otros mercados como Pert, un pais que en
los altimos afos ha atraido un gran nimero de inversiones extranjeras en el sector de

la moda. Botero destaca que, a diferencia de Colombia, el mercado inca carece de
companias locales que supongan una competencia fuerte para los grupos extranjeros.
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establecimig ; esta 31

En esta ling
primer gruj
estrategia en los tltimos afios para conectar con el consumidor colombiano,
promoviendo a disenadores locales y entendiendo que el consumidor del pais es
diferente”. El presidente de | nexmoda aprovecha también para destacar las

previsiones del sector de 1a moda en Colombia, que pasan por “crecer entre un 5% y
un 6%” en 2016.

Liverpool mantiene el interésen Ripley
La salida de Colombia no supone un freno para el gigante mexicano Liverpool, que

sigue negociando la compra del 50% de Ripley, que tiene un valor de mercado de
6.100 millones de dolares segiin los expertos. Si la operacion llegara a buen puerto,

representaria la entrada de Liverpool en Chile, un mercado dominado por dos
gigantes del retail: Falabellay Cencosud.

La decision de Ripley de abandonar el Colombia también tuvo el respaldo de los

mercados. Las acciones del grupo chileno se elevaron un 2,57% a cierre de mercado el
pasado jueves, alcanzando 286 dolares.

Segtn Diario Financiero, la familia Calder 6n no era partidaria de replegarse de
Colombia. Sin embargo, la ctipula en su conjunto logr6 que se optara por destinar
todos los recursos al negocio de Ripley en Chile y Pert, los mercados que si generan
beneficios. Los ingresos del grupo alcanzaron 1.541.780 millones de pesos (2.197,3
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| millones de délares) en 2014.
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