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Miniso gana fuerza en Peru:

pone rumbo a las quince
tiendas en 2019

La cadena asiatica cuenta actualmente con diez locales en la regiéon de Lima y espera cerrar el afio
con cinco mas. Para comienzos del 2020 Miniso prevé tener quince tiendas en el pais.
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Miniso se refuerza en Pert. La cadena asiatica avanza en el mercado peruano, de

cinco nuevos puntos de venta antes de finalizar el afio. La compaiia alcanzaria asi los
quince establecimientos en el pais.

Actualmente la compania de productos low cost, cuenta con diez tiendas en
la capital del pais, ubicados en los principales centros comerciales en Lima como el

Jockey Plaza, Plaza Norte, Real Plaza Salaverry y Minka. La compaiia prevé su
expansion a provincias.

1/2

https://www.modaes.com/empresa/miniso-gana-fuerza-en-peru-pone-rumbo-a-las-quince-tiendas-en-2019

El presente contenido es propiedad exclusiva de Modaes Informacion, SLU, sociedad editora de Modaes (www.modaes.com), que se acoge, para todos
sus contenidos, y siempre que no exista indicacion expresa de lo contrario, a la licencia Creative Commons Reconocimiento. La informacién copiada o
distribuida debera indicar, mediante cita explicita y enlace a la URL original, que procede de este sitio.




\/lodaes

Miniso estima sumar por lo menos 650 puntos de venta en L atinoamérica antes del
2021, con 400 establecimientos en México, 150 en Colombia, 70 en Pert1 y 50 entre

Bolivia y Ecuador. La compaifiia avanza a un ritmo de 100 aperturas cada mes a escala
mundial.
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