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Dr Martens gana un 33% más y 
eleva sus ventas un 20% en 
2017
La compañía de calzado finalizó el pasado ejercicio (cerrado el 31 de marzo de 2018) con una
facturación de 348,6 millones de libras (395,4 millones de euros).
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Dr Martens continúa pisando con fuerza. La compañía británica de calzado finalizó el
pasado año fiscal (cerrado el 31 de marzo de 2018) con un crecimiento del 20%,
aupada por su buen desempeño en Europa, Oriente Medio y África (Emea por sus
siglas en inglés. En paralelo, el grupo elevó sus ganancias un 33%.
 
La compañía anotó unas ventas de 348,6 millones de libras (395,4 millones de euros) en 
2017. La facturación a través de canales directos aumentó un 26%, hasta 140,7
millones de libras (159,6 millones de euros), mientras que el negocio a través de
ecommerce ascendió a 43,6 millones de libras (49,4 millones de euros), un 35% más.
 
La facturación de Dr Martens a través del canal multimarca se situó en 207,9 millones 
de libras (235,8 millones de euros) el año pasado, un 16% más que en 2016. Por
superficie comparable, las ventas de la empresa crecieron un 7% interanual.
 
 

 
 

Dr Martens registró un ebitda de 50 millones de
libras (56,7 millones de euros) en 2017
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El resultado bruto de explotación (ebitda) de la compañía alcanzó 50 millones de
libras (56,7 millones de euros). Dr Martens todavía ve potencial de crecimiento para la 

marca, sobre todo a través del canal de venta directa al consumidor, que se mantendrá
como una prioridad estratégica en los próximos años.
 
Dr Martens está pilotada desde el pasado mayo por Kenny Wilson, ex directivo de la 
empresa británica Cath Kidston. El directivo sustituyó en el cargo a Paul Mason,
quien asumió las riendas de forma interina en octubre de 2017 tras la salida de Steve
Murray.
 
Fundada en 1960, la compañía es propiedad desde 2014 del fondo Permira, que
desembolsó 380 millones de euros por la enseña. La compañía, que emplea a más de
800 personas, tiene presencia en 63 países. Su distribución en España está en manos 
de Comercial Udra. 
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